
KRACHT GmbH
Gewerbestraße 20
58791 Werdohl, Germany

E-Mail bewerbung@kracht.eu
Web www.kracht.eu

Unser Angebot 
Anspruchsvolle und abwechslungsreiche Tätigkeiten in einem werteorientierten 
Unternehmen – das finden Sie bei uns seit mehr als 100 Jahren.

Darüber hinaus:
> Eine faire und leistungsgerechte Vergütung (ERA Metall NRW)
> Attraktive Sozialleistungen (Kindergartenzuschuss, betriebliche Altersvorsorge)
> Weiterbildungsmöglichkeiten
> Work-Life-Balance (flexible Arbeitszeit)
> Firmeneigenes Gesundheitszentrum

Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Dann freuen wir uns auf Ihre Online-Bewerbung mit Angabe Ihres
frühestmöglichen Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung.

Ihre Bewerbungsunterlagen senden Sie bitte per E-Mail an bewerbung@kracht.eu

Ihre Aufgabe n
> Langfristig ausgerichtete, wirtschaftlich nachhaltige Weiterentwicklung des  

Anwendungsbereichs LSR-Dosiersysteme
> Ausbau des Netzwerkes in bestehenden und potenziellen Absatzmärkten sowie 

Erschließung zusätzlicher Absatzfelder für LSR-Anwendungen, in denen KRACHT 
bisher noch nicht tätig ist

> Verantwortlichkeit für die Durchführung von Kunden-, Markt- und Wettbewerbs-
analysen sowie der Erkennung neuer Trends

> Enge Zusammenarbeit mit der Entwicklung, Anwendungsberatung und dem 
Produktmanagement inkl. Erstellung und Verfolgung von fach- und fristgerech-
ten Angeboten auf Basis von Kundenspezifikationen

> Repräsentation des Unternehmens auf Veranstaltungen, Messen und Fach- 
tagungen 

Das sollten Sie mitbringen 
> Ein erfolgreich abgeschlossenes Studium (Fachrichtung Maschinenbau)  

oder eine vergleichbare Ausbildung mit Zusatzqualifikation
> Erfahrung in Anwendung, Vertrieb, Produktmanagement und/oder Technik von 

LSR-Dosiersystemen und Interesse an der Übernahme einer vertrieblich- 
technischen Tätigkeit als Vertriebsingenieur

> Begeisterung und Fähigkeit für die eigenständige Weiterentwicklung eines 
Geschäftsfelds mit entsprechend ausgeprägtem strategischen Weitblick und 
operativer Umsetzungsstärke

> Hohe Ergebnisorientierung und Freude bei der Anbahnung von Kunden- 
beziehungen

> Gutes Projektmanagement und technische Affinität
> Zielgerichtete, eigenverantwortliche Arbeitsweise sowie ein sicheres und  

überzeugendes Auftreten
> Sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse
> Aufgeschlossene und entwicklungsfreudige Persönlichkeit

Vertriebsingenieur (m/w/d)  
LSR-Dosiersysteme 

In unserem Unternehmen ist folgende unbefristete Stelle in Vollzeit  
zum nächstmöglichen Zeitpunkt zu besetzen:

Wir sind ein weltweit aktives 
mittelständisches Maschinen-
bauunternehmen mit rund 450 
Mitarbeitern. Unsere Kernkompe-
tenzen liegen in der Entwicklung, 
Herstellung und im Vertrieb von 
hochwertigen Technologien in 
den Bereichen Pumpen, Fluid-
messungen, Ventile, hydraulische 
Antriebe und kundenspezifische 
Systemlösungen.

Unser hoher Qualitätsanspruch 
bildet dabei das Fundament für 
den Erfolg unserer breiten und 
tiefen Produktpalette, daher 
bleiben wir auch in konjunktur-
schwachen oder Krisenzeiten 
stabil am Markt.

Kommen Sie in unser Team!  


